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MSCI 公布 2017 年度市场分类评审结果 

MSCI 决定把中国 A 股纳入 MSCI 新兴市场指数 

MSCI 将就沙特阿拉伯市场纳入 MSCI 新兴市场指数展开咨询 

MSCI 延迟对阿根廷和尼日利亚市场进行重新分类的决定 

 

2017 年 6 月 20 日于美国纽约 – 作为全球领先的指数供应商，MSCI Inc.（纽交所：MSCI）

今日公布，从 2018 年 6 月开始将中国 A 股纳入 MSCI新兴市场指数和 MSCI ACWI全球指数。

此次纳入 A 股的决定在 MSCI所咨询的国际机构投资者中得到了广泛支持。这主要是由于中

国内地与香港互联互通机制的正面发展，以及中国交易所放宽了对涉及 A 股的全球金融产品

进行预先审批的限制。此两项进展对提升中国 A 股市场的准入水平起到了积极的影响。 

MSCI计划初始纳入 222 只大盘 A 股。基于 5％的纳入因子，这些 A 股约占 MSCI新兴市场

指数 0.73％的权重。MSCI计划分两步实施这个初始纳入计划，以缓冲沪股通和深股通当前

尚存的每日额度限制。第一步预定在 2018 年 5 月半年度指数评审时实施；第二步在 2018 年

8 月季度指数评审时实施。倘若在此预定的纳入日期之前沪股通和深股通的每日额度被取消

或者大幅度提高，MSCI 不排除将此纳入计划修改为一次性实施的方案。 

MSCI将开始演算多只 MSCI ACWI 全球指数系列中包含 A 股的暂行指数。这些暂行指数工

具旨在为全球投资者在其拣选的特定时间段实施纳入 A 股提供操作指引。MSCI将于 2017 年

6 月 21 日推出 MSCI中国 A 股国际大盘暂行指数（MSCI China A International Large Cap 

Provisional Index），并于 2017 年 8 月进一步推出全球及各区域的包含 A 股的暂行指数，其

中包括 MSCI中国暂行指数及 MSCI新兴市场暂行指数。 

MSCI董事总经理暨 MSCI指数政策委员会主席 Remy Briand 指出：“国际投资者广泛认可

了中国 A 股市场准入状况在过去几年里的显著改善。如今 MSCI迈出纳入中国 A 股第一步的

时机已然成熟。中国内地与香港互联互通机制的发展完善为中国 A 股市场的对外开放带来了

革命性的积极变化。” 

Briand 先生表示：“随着中国 A 股市场的准入制度进一步与国际标准接轨，沪股通和深股通

持续无阻的准入状况得到市场检验，以及国际机构投资者获取更多的市场经验，MSCI将相

应地提高中国 A 股在 MSCI新兴市场指数中的比重。MSCI热切希望中国在过去几年里积极

改善市场准入水平的这种政策势头继续加速向前。” 

MSCI就中国 A 股部分纳入 MSCI新兴市场指数这项议题进行了广泛深入且覆盖全球各大区

域的咨询。参与本次全球咨询的机构包括了为数众多的资产所有者，资产管理人，经纪人/经

销商以及其他市场参与者。 
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国际机构投资者欢迎互联互通机制的进一步扩充，并将其视为相比现行的 QFII和 RQFII 更

具弹性的投资渠道。投资者也乐见相对减少的停牌数量，但认为 A 股的停牌数量与国际上其

它市场相比之下仍处异常高位。投资者鼓励中国当局和交易所考虑采取进一步措施来解决股

票停牌的问题。绝大多数机构投资者同意采取 MSCI初始仅纳入未经停牌的大盘股的建议。

此外，许多机构投资者还建议 MSCI考虑纳入在内地和香港两地上市的公司所对应的大盘 A

股（其 H 股是当前 MSCI中国指数的成分股）。有鉴于此，MSCI修改了其原有的建议，决

定纳入能通过沪股通或深股通交易且不因停牌而被排除在外的所有大盘 A 股。这一变化将使

得初始纳入 MSCI新兴市场指数的中国 A 股数目从先前提案中的 169 只增加到 222 只。 

在咨询期间，许多机构投资者要求 MSCI就中国 A 股未来的纳入蓝图提供指引。MSCI今日

宣布，进一步纳入 A 股须以中国 A 股市场的准入状况与国际水平更加密切地接轨为依据。

这包括久经市场考验的互联互通机制、沪股通和深股通每日额度的放宽、股票停牌状况的不

断改善、以及对创建指数挂钩投资产品限制的进一步放宽。下一步 A 股纳入 MSCI新兴市场

指数的进程可能涉及增加当前仅为 5%的流通市值纳入因子以及加入中盘 A 股部分。MSCI

将继续监测政策及市场情况，并在条件成熟的时候开展公众咨询以征求投资者的反馈意见。 

在今日的公告中，MSCI同时宣布将MSCI沙特阿拉伯指数列入其2018年度市场分类评审可能

纳入成为新兴市场的审核名单上。 

MSCI今日同时公布，MSCI阿根廷指数将不会被重新归划成为新兴市场。对于最近实施的包

括取消资本管制和外汇限制在内的市场准入改善措施，投资者反应需要更长的时间进行观测

以确保相关政策能有效保持并且不可逆转。因此，MSCI阿根廷指数仍会保留在 2018 年纳入

新兴市场的年度市场分类评审名单上。 

此外，关于MSCI尼日利亚指数可能从MSCI前沿市场指数中剔除成为独立市场的决定将延迟

到2017年11月。此举为国际机构投资者提供更多时间来更好地评测尼日利亚中央银行近期推

出的外汇交易窗口措施的有效性。 

最后，MSCI 就其覆盖的84个国家发布了2017年度全球市场准入的评审结果。 

 

 

 

MSCI在每年6月都会宣布和投资业界咨询讨论后关于当年市场分类评审的结果，并公布在下

一个评审周期可能会被重新归类的国家名单。 

沙特阿拉伯 

MSCI宣布向投资业界咨询是否将MSCI沙特阿拉伯指数纳入MSCI新兴市场指数。 

沙特资本市场管理局（CMA）在2016年9月出台了最新制定的“合格境外金融机构上市证券

投资规则”。新规则的主要改善措施包括提高适用于沙特阿拉伯上市公司的外资持股比例上
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限，降低适用于合格境外投资者的最低资产管理规模，以及修订符合“合格境外投资者”条

件的投资者类别清单。根据沙特资本市场管理局与沙特阿拉伯证券交易所（Tadawul）的报

告，这些改善措施的实行促使进入沙特阿拉伯股票市场的合格境外投资者数目有所增加。 

随后，沙特阿拉伯证券交易所（Tadawul）在2017年4月23日实施了新定的市场运作模式。 新

模式包括了将交割周期从“T + 0”改为“T + 2”，引进合适的货银对付（DvP）结算条款和

适当的违约交易管理机制，以及引入做空机制和证券借贷工具等等改革举措。  

随着这一系列旨在改善沙特阿拉伯股票市场准入状况的制度出台，MSCI将向国际机构投资

者开展咨询并收集反馈。反馈的内容主要包括对投资沙特阿拉伯股票市场的实际操作经验，

特别是关于近来实施的一系列改善措施的有效性的意见。 

阿根廷 

MSCI宣布MSCI阿根廷指数将继续保留在2018年度市场分类评审可能纳入成为新兴市场的审

核名单上。 

2015 年 12 月以来，阿根廷中央银行废除了已实施多年的外汇和资本管制。这些最新改革措

施导致了包括（1）浮动货币，（2）取消股票市场的现金储备与资本赎回限额，和（3）取

消投资资本锁定期等一系列市场准入状况的改善。 

尽管阿根廷股票市场现已满足MSCI市场分类评审框架下新兴市场的大部分准入标准，但最

近实施的市场准入改善措施仍要保持更长的时间以确保相关政策能有效保持并且不可逆转。 

尼日利亚 

MSCI宣布将MSCI尼日利亚指数可能归类为独立市场的决定延迟到2017年11月半年度指数评

审。 

尼日利亚中央银行于2017年4月21日为投资者和出口商推出了一个新的外汇交易窗口制度，

旨在为他们的资本赎回提供便捷。 到目前为止，国际投资者似乎对这个新交易窗口制度的有

效性持谨慎乐观态度，反应仍然需要更多的时间来进一步观测。 

顺带一提，尼日利亚中央银行在2015 年上半年将当地货币与美元挂钩，导致外汇市场流动性

大幅下滑；此后果在2016年初尤为显著。与此同时，国际机构投资者赎回资本的能力显著受

损，使得尼日利亚股票市场的可投资性备受质疑。 

 

‐完‐ 

（本文按 MSCI的英文新闻稿翻译，如有任何出入，请按英文版本为准） 
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About MSCI  

For more than 40 years, MSCI’s research-based indexes and analytics have helped the world’s leading 
investors build and manage better portfolios.  Clients rely on our offerings for deeper insights into the 
drivers of performance and risk in their portfolios, broad asset class coverage and innovative research.  Our 
line of products and services includes indexes, analytical models, data, real estate benchmarks and ESG 
research.   

MSCI serves 97 of the top 100 largest money managers, according to the most recent P&I ranking.  For more 
information, visit us at www.msci.com. 

Media Inquiries 

New York      Kristin Meza  + 1 212 804 5330  pr@msci.com 

London       Nick Denton  + 44 20 3128 8754  msci@mhpc.com 
  Christian Pickel  + 44 20 3128 8208  msci@mhpc.com 

Hong Kong        James Jarman  + 852 3768 4545  ftimsci@fticonsulting.com 
  Peony Lui  + 852 3768 4740  ftimsci@fticonsulting.com 

China                    Pui-shan Lee  + 86 21 2315 1068  ftimsci@fticonsulting.com 
 

MSCI Global Client Service 

Americas + 1 888 588 4567 (toll free) 
 +1 212 804 3901 

Asia Pacific + 852 2844 9333 

EMEA + 44 20 7618 2222 
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The Information should not be relied on and is not a substitute for the skill, judgment and experience of the user, its management, employees, advisors and/or clients 
when making investment and other business decisions.  All Information is impersonal and not tailored to the needs of any person, entity or group of persons.  

None of the Information constitutes an offer to sell (or a solicitation of an offer to buy), any security, financial product or other investment vehicle or any trading strategy.   

 It is not possible to invest directly in an index.  Exposure to an asset class or trading strategy or other category represented by an index is only available through third 
party investable instruments (if any) based on that index.   MSCI does not issue, sponsor, endorse, market, offer, review or otherwise express any opinion regarding any 
fund, ETF, derivative or other security, investment, financial product or trading strategy that is based on, linked to or seeks to provide an investment return related to the 
performance of any MSCI index (collectively, “Index Linked Investments”). MSCI makes no assurance that any Index Linked Inves tments will accurately track index 
performance or provide positive investment returns.  MSCI Inc. is not an investment adviser or fiduciary and MSCI makes no representation regarding the advisability of 
investing in any Index Linked Investments.  

 Index returns do not represent the results of actual trading of investible assets/securities. MSCI maintains and calculates indexes, but does not manage actual assets. 
Index returns do not reflect payment of any sales charges or fees an investor may pay to purchase the securities underlying the index or Index Linked Investments. The 
imposition of these fees and charges would cause the performance of an Index Linked Investment to be different than the MSCI index performance.  

The Information may contain back tested data.  Back-tested performance is not actual performance, but is hypothetical.  There are frequently material differences 
between back tested performance results and actual results subsequently achieved by any investment strategy.    

Constituents of MSCI equity indexes are listed companies, which are included in or excluded from the indexes according to the application of the relevant index 
methodologies. Accordingly, constituents in MSCI equity indexes may include MSCI Inc., clients of MSCI or suppliers to MSCI.  Inclusion of a security within an MSCI index 
is not a recommendation by MSCI to buy, sell, or hold such security, nor is it considered to be investment advice.  

Data and information produced by various affiliates of MSCI Inc., including MSCI ESG Research Inc. and Barra LLC, may be used in calculating certain MSCI indexes.  More 
information can be found in the relevant index methodologies on www.msci.com.   

MSCI receives compensation in connection with licensing its indexes to third parties.  MSCI Inc.’s revenue includes fees based on assets in Index Linked Investments. 
Information can be found in MSCI Inc.’s company filings on the Investor Relations section of www.msci.com.  

 MSCI ESG Research Inc. is a Registered Investment Adviser under the Investment Advisers Act of 1940 and a subsidiary of MSCI Inc.  Except with respect to any applicable 
products or services from MSCI ESG Research, neither MSCI nor any of its products or services recommends, endorses, approves or otherwise expresses any opinion 
regarding any issuer, securities, financial products or instruments or trading strategies and MSCI’s products or services are not intended to constitute investment advice 
or a recommendation to make (or refrain from making) any kind of investment decision and may not be relied on as such. Issuers mentioned or included in any MSCI ESG 
Research materials may include MSCI Inc., clients of MSCI or suppliers to MSCI, and may also purchase research or other products or services from MSCI ESG Research.  
MSCI ESG Research materials, including materials utilized in any MSCI ESG Indexes or other products, have not been submitted to, nor received approval from, the United 
States Securities and Exchange Commission or any other regulatory body.  

Any use of or access to products, services or information of MSCI requires a license from MSCI.  MSCI, Barra, RiskMetrics, IPD, FEA, InvestorForce, and other MSCI brands 
and product names are the trademarks, service marks, or registered trademarks of MSCI or its subsidiaries in the United States and other jurisdictions.  The Global 
Industry Classification Standard (GICS) was developed by and is the exclusive property of MSCI and Standard & Poor’s.  “Globa l Industry Classification Standard (GICS)” is a 
service mark of MSCI and Standard & Poor’s.  

 


